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Vertriebsmitarbeiter im Aufendienst (m/w/d)

(267)

© standort: Hannover, Celle Anstellungsart(en): Direktvermittlung

Stellenbeschreibung

Unser Kunde, ein fihrendes Unternehmen in der Medizintechnik, das kontinuierlich wachst, sucht einen
engagierten Sales Manager (m/w/d) im AuBendienst fir die Region Hannover bis Celle.

Wenn Sie Freude am Verkauf haben und in einem dynamischen Team arbeiten méchten, ist dies lhre Chance.
Verkaufen Sie hochwertige Medizingeréate, betreuen Sie einen bestehenden Kundenstamm und gewinnen Sie
neue Kunden.

Ihre Aufgaben:

Verantwortung fir die Betreuung des bestehenden Kundenstamms.

Aktive Gewinnung von Neukunden.

Vertrieb hochwertiger Medizinsysteme und Verbrauchsmaterialien.

Durchfihrung kleinerer Wartungs- und Servicearbeiten.

Vorfihrungen und Einweisungen in die Bedienung der Medizinsysteme.

Sie haben Freude und Spal3 bei der Betreuung unserer Bestandskunden.

Sie nutzen lhr eigenes Fahrzeug, wobei die Kosten im betriebsiiblichen Rahmen erstattet werden.

Das bringen Sie mit:

o l|dealerweise haben Sie bereits erfolgreiche Erfahrung im Verkauf (Handel, Dienstleistung).
Sie verflgen Uber Kenntnisse im Gesundheits- oder Sportwesen (z.B. Physiotherapie,
Krankenpflege).

Ihre Starken liegen in Kommunikationsfadhigkeit, Akquisitionsstarke und Vertriebsaffinitat.
Sie haben bereits im Vertriebsinnendienst oder AuRendienst gearbeitet.

Sie zeichnen sich durch Empathie, Aufgeschlossenheit und hohe Motivation aus.
Selbstmanagement-Kompetenz und ein hoher Einsatzwille runden Ihr Profil ab.

Sie sind auch technisch interessiert und méchten Ihr erworbenes Wissen gerne weitergeben.

o

O O O O o

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf |hre Bewerbung! Nutzen Sie diese spannende Gelegenheit, um in einem erfolgreichen
Unternehmen hochwertige Medizintechnik zu vertreiben.

Bitte beachten Sie, dass weitere Informationen und detaillierte Angaben zu den Konditionen im Vorstellungsgesprach
besprochen werden.

lhre Vorteile bei unserem Kunden:



Umfassende berufsbegleitende Qualifikation zum/zur Medizinprodukteberater*in.

Ein eigenes Vertriebsgebiet direkt vor Ihrer Haustdr.

Geregelte Arbeitszeiten fir eine ausgeglichene Work-Life-Balance.

Eigenverantwortliche Planung lhrer Woche fir maximale Flexibilitat.

Ein herausragendes Arbeitsklima in einem erfolgreichen Unternehmen.

Eine abwechslungsreiche und anspruchsvolle Téatigkeit in einem unbefristeten Arbeitsverhaltnis.
Individuelle Méglichkeiten zur fachlichen und persénlichen Weiterbildung.

Betriebliche Altersvorsorge und weitere attraktive Mitarbeiter-Benefits.

Kontaktdaten fur Stellenanzeige
Herr Ralph Greiner

E-Mail: r.greiner@pmpersonal.de
Tel: +49 151 14191060
Schriftlich: PM Personal GmbH, Magirus-Deutz-Straflte 14A, 89077 Ulm

oder per Button auf unserer Homepage www.pmpersonal.de
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